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Lead Generation

Obtenga prospectos calificados mediante el contenido exclusivo de IDC y de nuestros
servicios de Desamollo de Audiencia. Los analistas de IDC proveerén de informacion que
sera de interés para su audiencia objetivo y luego se impulsara la generacion de
demanda a través de nuestros diversos programas de desarrollo de audiencia incluyendo
el Programa de Email, el Audience Development Network. Los prospectos que muestren
interés seran enviados a su empresa.

Productos y Servicios

IDC desarrolla una solucion de generacion de demanda integrada lograda a través de
diferentes servicios GMS focalizados en la generacion de prospectos y en dar visibilidad
a su compaiiia, utilizando el contenido independiente de IDC como call to action.

CONTENT AUDIENCE DEVELOPMENT

White Paper Audience Development Network
EVENTS Email Program

Webcast Event Management MULTIMEDIA-
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Video Insight
Power Site
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CASOS DE EXITO
POWER SITE
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i Vea el video ahora !

Laimportancia dela sequridad
ensol de movilidad corporativa

Sold and managed content marketing

campaigns aimed at generating leads

and increasing brand awareness (IBM, -
Telmex, Samsung, RIM, Autodesk, RedIT =iy
Oracle.)
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Diego Anesini
Telecom Research & Consulting Manager

IOC Latin America

(Conozca la nueva generacion de servidores x86:
Desempefio, virtualizacion y & IDC
reduccion de costos. =
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[ DESCARGUELO SIN COSTO!
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Responsible for assuring that IDC propose
and deliver GMS solutions that meet the

specific goals of IDC clients.
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EN EC MUNDO ONLINE South Cone Packages Examples

Developed business JJETS
product positioning, and value

Analyze the Future
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[Package SC 1 Price [Cost [Gross Margin [Hours [S Hours __[Net Margin _| % Gross Margin | _% Net Margin

[Basic Microsite S~ 9.000,00 S 2000,00[§  7.000,00 [30 4. 500,00 8% 2%
|Audience Development 100DW S 4.000,00 S 600,00|$  3.40000 9 8% 51%
IDC Content Executive S 6.000,00 1,600,001 _4.500,00

$ 19.000,00 szanoon $  16.400,00 49 $ 7.35000 $ 9.050,00

s 450 00 S 500,00
.00|$  2.050,00
00( 5 300000 S 6.000,00

$ 2200000 $ 2.600,00 $ mmnn 59 § 8.850,00 $ 10.550,00
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Basic Microsite
Audiece Development 100DW
IDC Webcast
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consumidores en generaly particularmente la de 105 usuarios Basic Video Insight 4% 9%
de tecnologia comenzaron a cambiar. La forma en la que hoy. Audiece Development 100DW 859% 1%

75%

IDC Content Executive S 6.00000(S
$ 26.000,00 $ 4. ﬁno 00

Ios prospectos identifican, entienden, evaliian y compran

o h : .
productos ha cambiado. Las compaiias B2B deben reiventar
Iamanera en la cual penetran el mercado basandose en
esl0s nuevos cambios el proceso de compra .

Luciana Sario, Gerente de Marketing de IDC Latin America
y autora de Los Comportamientos de los Usuarios en el
Mundo Online evalia y analiza estos cambios en el proceso
de compra

marketing onine y n e ecinte estudo de DC Lat
America sobre los comportamientos de los usuarios de

tecnalogias frente a as nuevas herramientas del MKT Online | oescancan |
Ppropone un espacio para el analisis de los desafios y

oportuidades a os que los marketneros nos vemos

enfrentads oy olorgando un ramework para pensa de una _

nueva forma sobre nuestra audiencia y su nuevo rol. 8.2007/ D & ald
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